
Uiteraard kan een samenwerking met ICC stap voor stap opgebouwd worden. 

Hieronder een kort overzicht van welke stappen doorlopen kunnen worden.

Strategische top-down benadering

Uw financieringsstructuur dient uiteraard facilitair te zijn aan uw ondernemingsstrategie en 

business model, maar vindt u de laagste kosten het belangrijkst, of de continuïteit van uw onder-

neming op langere termijn? Of wilt u de meest ruime en flexibele kredietfaciliteit? Wezenlijke 

vragen die eerst beantwoord dienen te worden om tot een maatwerk financieringsoplossing te

komen. 

Bepalen welke financieringsvorm uw voorkeur geniet

ICC brengt voor u in kaart welke financieringsmogelijkheden u heeft en werkt deze op hoofdlij-

nen uit, inclusief welke conditionering en tarifering voor uw onderneming marktconform zou zijn

in de markt van vandaag. Hiertoe beschikt ICC over dezelfde kwantitatieve en kwalitatieve know-

how als de banken. 

Opstellen kredietaanvraag

Vervolgens werkt ICC het voorkeursscenario uit in een op bancaire leest geschoeid kredietvoor-

stel (Request for Proposal) en benadert zij samen met u de banken om de beoogde financiering

ook daadwerkelijk te verkrijgen. Op deze wijze worden de rollen omgedraaid en betreedt u

samen met ICC als eerste het speelveld, benadert u de banken in hun eigen taal en bepaalt u

het raamwerk waarbinnen u gefinancierd wenst te worden. 

Onderhandeling en implementatie

Indien gewenst staat ICC u terzijde bij alle onderhandelingen met de banken, beoordeelt zij de

schriftelijke stukken en begeleidt ze u tot en met de definitieve ondertekening. 

Optimaal resultaat

Deze pro-actieve ICC aanpak leidt tot een grotere bereidwilligheid tot kredietverstrekking bij de

banken en voor u tot een financiering die optimaal aansluit bij uw strategie en toekomstige 

financieringsbehoefte tegen de scherpst mogelijke voorwaarden die op dit moment in de markt

mogelijk zijn. 

Goed om te weten…

De financieringsspecialisten van ICC hebben tevens ruime ervaring met het aantrekken van

eigen en vreemd vermogen voor bijvoorbeeld acquisitie- en groeifinanciering, leasing, project &

object financiering, sale-and-lease back van diverse activa (bv OG), mezzanine financiering, 

herstructurering van de passiefzijde van uw balans, begeleiding van MBO's en MBI's, et cetera. 
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